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¿Qué es y por qué deberías considerarlo?

Intro a Fairplay:
Revenue Based 
Financing



Misión y visión

Mision Vision

To serve as the main 
financial partner for 

businesses, enabling 
them to scale and 

succeed.

Empowering Busineses
growth, providing them

with sophisticated financial
solutions.



Fundadores e inversionistas

Manolo Atala

Manolo ha construido varias empresas de alto impacto en el
ecosistema de comercio electrónico, así como SaaS. Antes de
Fairplay, fue socio y COO de Mountain Nazca, una firma de Venture
Capital con sede en México que se enfoca en inversiones de alto
impacto en América Latina. Fue cofundador de Pulpomatic, la primera
empresa de tecnología de gestión de flotas en América Latina y
Europa.

Se desempeñó como Director General en Groupon México, tomando
la operación de su subsidiaria en Puerto Rico, quedando como
Regional SVP - North Latam. Es inversionista ángel en empresas
como Cornershop, Liftit, Justo, Kavak, Yema, entre otras.

Andrew Devlyn

La experiencia de Andrew abarca desde desarrollo de producto,
tecnología hasta comercio electrónico y operaciones. Co Fundador de
Summa Solutions, Agencia de Comercio Digital con presencia en
Latinoamérica (excepto Brasil).

Anteriormente, como Director de Innovación en Devlyn Holdings, el
retailer óptico más grande de México, desarrolló e implementó la
estrategia Omnicanal en las 1,200 ópticas en Estados Unidos y
México. También fue Director General de Oftalmolaser de México,
líder en el mercado mexicano de servicios médicos oftálmicos.
Además, Andrew fue presidente del Capítulo de la Ciudad de México
de EO (Entrepreneurs’ Organization)

Fundada en 2019 por:



Revenue-based financing (RBF)

¿Qué es?

Es un modelo de financiamiento 
alternativo que otorga capital a 
empresas donde la capacidad de 
endeudamiento y pago de cada empresa se 
define a través de las fuentes de ingreso del 
negocio sin requerir ningún tipo de 
colateral.



Análisis de Información de Ventas

¿Cómo lo hacemos?

Calificación de 
riesgo y capacidad 
de financiamiento

Obtén una visión 
objetiva del estado de
tu negocio y 
proyección de tus
siguientes 12meses 
de ventas.

Propuesta en 
48 horas

¿Qué sale?

Resumen de sanidad
de negocio (Márgenes,
ciclos de efectivo, ratios
de deuda, ciclo)

Ventajas del análisis

Hemos analizado +2,000compañías en 4 años.

Es a través de las fuentes de datos de ventas y fiscales de nuestros clientes 
que comprendemos profundamente la calidad de su modelo de negocio 
y sus operaciones.



Licencias de seguridad y certificaciones

Se encarga de construir un 
programa de seguridad con un 

método probado de herramientas 
automatizadas y librería de 

plantillas creadas por 
profesionales con más de 20 años 

de experiencia.

Este certificado significa que el 
sistema de gestión de Fairplay

contempla los servicios de 
seguridad y los controles técnicos 
aplicados en Fairplay Insights, los 

activos de información 
almacenados y procesados en la 

nube, con el objetivo de 
garantizar la protección de la 

información transaccional de los 
clientes.

ISO 27001 establece una base 
sólida de seguridad para proteger 

la información almacenada y 
procesada en la nube. 

Implementamos una amplia 
variedad de servicios de seguridad 
y controles técnicos para asegurar 
la integridad, confidencialidad y 
disponibilidad de los datos de 

nuestros clientes.



El instrumento financiero que necesitas

Financiamiento diseñado
al ciclo de efectivo de 

tu negocio

Recibe una propuesta 
de hasta 3 meses de 
ventas en 48 horas.

Acceder a capital sin 
diluirse como socios o 

dejar garantías 
personales.

Sin diluirse y sin 
colateral

Evaluación 100% 
digital y automatizada

Diseñado a
la medida

¿Qué puedes esperar de un financiamiento de Fairplay?



Diversas fuentes de financiamiento

Comparemos 

Comisión máxima del 1,8% + Comisión por apertura del 2%

Instrumento Garantías o Avales
Duración

(plazo de corte)
Escalable

Credito simple

Factoraje

Credito revolvente

RBF en Fairplay

Por lo menos aval

Endoso de facturas

Reciprocidad en bancos

Nada

12-48 meses (mensual)

1 mes (mensual)

1 mes (mensual)

9 meses
(hecho a la medida)

No

Depende de tus CPC

Crece muy lento

Si tus ventas crecen, podrás 
seguir accediendo a + capital



Ventajas del RBF en Fairplay

Proceso 100% digital

Recibe una respuesta en 48 horas. Tu 
negocio dedicará menos del 1% de su 

tiempo en tareas de gestión 
administrativa.

Disminución de riesgo

Financiamiento 100% basado en las 
fuentes de ingresos de tu negocio, sin 
necesidad de ser respaldado por colateral 

ni garantías personales.



Ventajas de producto financiero

Tu capacidad de financiamiento va 
creciendo con tus ventas y tenemos la 
habilidad de abrir contratos simultáneos.

Flexible

Atiende las necesidades actuales de 
capital de trabajo. Con un sistema de 

recobro diseñado para hacer 
sentido con el flujo de efectivo del 

negocio.

Escalable

Hasta 30 millones de financiamiento sin 
garantías 



Crece con un financiamiento escalable

Casos de uso

Si están viviendo un éxito rotundo y sus 
ventas crecen demasiado rápido, su 
empresa deberá inyectar más capital cada 3-
6 meses.

En Fairplay su capacidad de financiamiento la 
definen sus ventas que evolucionan en 
tiempo real, así que podremos seguir 
creciendo contigo, cada vez que se necesite... 
y ¡sin diluirse!
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¡Gracias!
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